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L’IGNORANZA ECONOMICA

Nel secolo delle opportunità digitali, nulla è più comune
dell’illusione di autonomia. Si pensa che basti un click
per diventare editori di se stessi, che caricare un file su
una piattaforma significhi “pubblicare”, e che ricevere
un bonifico mensile da Amazon equivalga a
“guadagnare”.

Ma come ogni illusione ben congegnata, anche questa si
regge su un’apparente evidenza: milioni di autori usano
Amazon, dunque dev’esserci un motivo. E in effetti il
motivo c’è. Si chiama ignoranza economica.

La maggior parte degli autori non ha mai fatto un
calcolo. Non ha mai aperto un report dettagliato delle
vendite. Non si è mai domandata a chi vanno i soldi.

In questo senso, l’autore moderno somiglia al contadino
del feudalesimo: lavora la terra con fatica, e quando
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finalmente raccoglie il grano, scopre che metà va al
signore locale. Solo che, oggi, il signore si chiama Bezos
e non ti manda nemmeno un cavaliere a ringraziarti.

IL MITO DEL SELF PUBLISHING SU
AMAZON

Amazon ha costruito il proprio impero sulle spalle di chi
scrive, ma è riuscita nell’impresa di farli sentire “liberi”.
Li ha convinti che pubblicare dentro una piattaforma che
trattiene fino al 70% dei guadagni, che può silenziosa-
mente oscurare un titolo o chiudere un account, sia un
atto di indipendenza.

Ma si può davvero parlare di libertà, quando non si
conoscono i nomi dei propri lettori? Quando non si può
modificare il prezzo a piacimento, né comunicare con
chi ha acquistato? Quando si è costretti a comprare
pubblicità per essere visibili nella stessa vetrina in cui si è

ospiti?

L’idea che Amazon sia dalla parte degli autori è una
credenza comoda quanto infondata. Un pregiudizio
affascinante, ma che non regge alla prova dei fatti.

L’ALTERNATIVA LOGICA: VENDERE
DIRETTAMENTE

Nel mondo della ragione, ogni sistema deve essere valu-
tato in base al risultato che produce. E il self publishing
su Amazon produce, nella maggior parte dei casi,

L’IGNORANZA ECONOMICA
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guadagni risibili e dipendenza strutturale. Non a causa
della qualità dei libri, ma per il modello stesso su cui si
fonda: un’autorità centrale che detta le condizioni e
incassa la maggior parte dei benefici.

L’alternativa – vendere direttamente i propri eBook su
piattaforme come Gumroad – è spesso liquidata come
“complessa”, “tecnica” o “poco scalabile”. Ma qui si
commette un errore logico. La difficoltà percepita non
deriva dall’intrinseca complessità del sistema, ma dalla
pigrizia dell’autore medio, il quale preferisce subire
un’ingiustizia sistemica piuttosto che imparare a gestire
una landing page.

Eppure, chi ha fatto questo sforzo iniziale ha scoperto
qualcosa di assai più prezioso dei guadagni: la

proprietà del proprio lavoro.

QUESTO LIBRO

In questo eBook non troverai promesse miracolose né
dashboard luccicanti. Troverai dati, categorie, stime di
vendita e casi reali. Ti mostrerò quali sono oggi, nel
2025, le nicchie più redditizie per vendere eBook su
Gumroad. Ma prima ancora, cercherò di farti vedere ciò
che la maggior parte degli autori si rifiuta di ammettere:
che l’autonomia non è un sogno romantico, ma una stra-
tegia concreta. E che chi ha rinunciato a guadagnare di

più in nome della comodità, ha già scelto – forse senza
accorgersene – la propria condizione editoriale: quella
del servo ben nutrito.
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Io, invece, ti parlerò da pari. Da autore a autore. Da chi
ha detto basta, a chi è pronto per cominciare un nuovo
percorso. È il primo passo verso un’idea antica quanto
giusta: guadagnare dove si semina. Un principio tanto
ovvio da risultare oggi quasi sovversivo, in un'epoca in
cui il lavoro creativo è spesso svenduto in cambio di
visibilità, e la proprietà intellettuale barattata con
qualche centesimo al clic.

Riprendersi i propri guadagni non è avidità. È coerenza.
È responsabilità. È la scelta di chi ha deciso di trattare il
proprio pensiero non come un passatempo, ma come un
patrimonio da coltivare.

Se condividi questo principio, allora non hai bisogno di
altri maestri. Hai solo bisogno di dati, esempi, e una
mappa chiara del terreno fertile. E questo è esattamente
ciò che troverai nelle prossime pagine.
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